Itinerario formativo proyectos valorizacion P

_ . pe— K FT CTRT TR A
1 .3 i‘ I LR k. 1
g gt o ‘} r e L | § | |.1 . .II g Bl x
B T [ M ; BTSN

31 octubre de 2018

O lnierreg W

Espana - Portugal




Calendario

ACIS
EDIFICIO CNL, AV. DE FERNANDO DE CASAS NOVOA, 37, PORTAL A-B. 1° ANDAR,
15707 SANTIAGO DE COMPOSTELA, LA CORUNA

NOWVIEMERE
JUEVES VIERNES [SABADO DOMINGOD
Festivo en
Espafia
2 3 4
k] 10| 11,
Negociadaon | Redaccidn
de contratos | de licendas
16| 17| 18|
23 24 25
26 7 28 25 30
DICIEMBRE
LUNES MARTES |MIERCOLES] JUEWVES WVIERNES |SABADO DOMING O
1 2|
3 4 5| & 7 3 9
13 14 15 18
20 21 22 23]
27 28 25 30
31
B [
€ inerreg :
s ¥ b %
ol ki i ] AT
Espafia - Portugal '
et Carpar e imnmeea myEaa

§ e o i i P [ e I T BT



Busqueda de inversores (8h)

LUNES 5 DE NOVIEMBRE (10 A14 Y DE 15 A 19)

ACIS
EDIFICIO CNL, AV. DE FERNANDO DE CASAS NOVOA, 37, PORTAL A-B. 1° ANDAR,

15707 SANTIAGO DE COMPOSTELA, LA CORUNA

Ponente

e Alvarez Real. Nuria Fernandez

Contenido

e Introduccion a la busqueda de inversores y actores clave.

e El proceso de financiacion

Objetivos

e Profundizar en las distintas formulas de transmitir tecnologia.

e Conocer los elementos clave de los contratos de licencia, la metodologia de
redaccion y el momento adecuado para la transmision de la tecnologia.

e Empleo de herramientas especificas que faciliten el proceso de negociacion y la

evaluacion de sus necesidades de financiacidn.
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Negociacion de contratos (8h)

MARTES 13 DE NOVIEMBRE (10 A 14 Y DE 15 A 19)

ACIS
EDIFICIO CNL, AV. DE FERNANDO DE CASAS NOVOA, 37, PORTAL A-B. 1° ANDAR,

15707 SANTIAGO DE COMPOSTELA, LA CORUNA

Ponente

e Alvarez Real. Alberto Alvarez Flores
[ ]
Contenido

e Introduccion a la negociacion y transferencia de tecnologia.
e Actores y marco de colaboracién.

e Proceso de negociacion de licencias.

Objetivos

e Profundizar en las distintas formulas de transmitir tecnologia.

e Conocer los elementos clave de los contratos de licencia, la metodologia de
redaccion y el momento adecuado para la transmision de la tecnologia.

e Empleo de herramientas especificas que faciliten el proceso de negociacion y la

evaluacion de sus necesidades de financiacién.
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Redaccion de licencias (8h)

MIERCOLES 14 DE NOVIEMBRE (10 A 14 Y DE 15 A 19)

ACIS
EDIFICIO CNL, AV. DE FERNANDO DE CASAS NOVOA, 37, PORTAL A-B. 1° ANDAR,
15707 SANTIAGO DE COMPOSTELA, LA CORUNA

Ponente

e Alvarez Real. Alberto Alvarez Flores

Contenido

e Transferencia de tecnologia. Cesiones y licencias
o Contratos de transferencia tecnoldgica en el sector sanitario
e Nocion y estructura del contrato

e Redaccién de contratos de licencia del sector sanitario

Objetivos

e Profundizar en las distintas formulas de transmitir tecnologia
e Conocer los elementos clave de los contratos de licencia, metodologia de

redaccion, y el momento adecuado para la transmisién de la tecnologia.
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keting digital (16h)

e

Plan de empresa y mar

LUNES 19 Y MARTES 20 DE NOVIEMBRE (10 A 14 Y DE 15 A 19)

ACIS
EDIFICIO CNL, AV. DE FERNANDO DE CASAS NOVOA, 37, PORTAL A-B. 1° ANDAR,
15707 SANTIAGO DE COMPOSTELA, LA CORUNA

Ponente

e UN-EM. Nuria Fernandez/ Eloy Lopez/ Esteban Grandal

Contenido

e Modelo de negocio
e Plan de Empresa: ;Por qué necesito un Plan de Empresa?
e EL Plan Econdmico - Financiero

e Marketing Digital: Objetivos y Estrategias.

Objetivos

e Proporcionar una vision completa del proceso de evaluacion y despliegue de una
Idea de Negocio sustentada sobre resultados de investigacion.

e Dotar de conceptos tedricos que permitan abordar la gestacion de un proyecto
empresarial.

e Poner a disposicion herramientas y metodologias de trabajo asequibles que les
facilite elaborar un Plan de Empresa.

e Facilitar respuestas a las preguntas mas frecuentes en todos los procesos de
analisis de ideas de negocio y desarrollo de propuestas empresariales, en especial
Spin-Off.

interreg D
© ;sl}ﬂﬁa - P-:-rtug o con‘m-#'

e L gepar M [ nines g
D o el i P e Il 0 TR



e

h)

MARTES 18 Y MIERCOLES 19 DE DICIEMBRE (10 A 14 Y DE 15 A 19)

ACIS
EDIFICIO CNL, AV. DE FERNANDO DE CASAS NOVOA, 37, PORTAL A-B. 1° ANDAR,
15707 SANTIAGO DE COMPOSTELA, LA CORUNA

Ponente

e KIM GLOBAL. Pere Galimany/ Carlos Alvarez

Contenido

e ;Qué son los activos intangibles? ;Por qué valorar?

e Gestidn de carteras de IP. Gravar los activos para obtener financiacion. Valoracién
de modelos de negocio. Inversion vs retorno econdmico

e Estrategia de negocio. Vision empresarial. Compraventa. Alianzas estratégicas.
Creacién de start-ups. Joint ventures. Franquicias.

e Transferencia tecnoldgica: Valor de cesion y/o licencia. Patent Box.

e ;Como se valoran?. Valor de mercado. Valor estimado por el propietario. Valor
razonable. Valor fiscal.

e Métodos de valoracion econédmica de la tecnologia/ procedimiento

Objetivos

e Conocer los métodos mas utilizados para valorar economicamente el know-know,
las patentes y otros activos intangibles resultado de la actividad de investigacion
de una organizacion, como parte del proceso de valorizacion, comercializacion y

transferencia de los mismos.
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